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Iniziata negli anni Ottanta
in un piccolo laboratorio

di Massa, la storia di Chlabe
e quella di un’azienda
familiare dalle solide radici.
Negli ultimi anni I'azienda
¢ cresciuta senza sosta,
attraverso uno sviluppo
coerente con le proprie
capacita e I'evoluzione

dei mercati: infatt, il fatturato
del primo semestre 2008
e cresciuto del 21%, con
una previsione a fine anno
del +15% che consentira
di raggiungere I'obiettivo
di 7 milioni di euro.
Orientata all'innovazione
di prodotto e di packaging,
capace di interpretare
I'esigenze di mercato

e dei consumatori, Chlabe
si ¢ affermata nella
produzione di articoli

per la pulizia e I'igiene
della casa. | prodotti
Trigger rappresentano

la linea di punta.

Le ottime prestazioni

e I'elevato rapporto
qualita/prezzo

dei Megadetergenti Quasar
continuano a soddisfare
sia i buyer del retalil, sia

i consumatori. Grazie

a tutto ¢io, Chlabe ha
potuto diventare una
grande realta, stringendo
rapporti di partnership con
le principali insegne della
distribuzione organizzata,
come Cedas-Sinergo,
Centrale Conad Leclerc-
Interdis, Esselunga,
Gruppo Coop ltalia

e Gartico, Gruppo Pam

e Panorama, Gs-Carrefour-
DixDi, Sma.

ellattuale difficile con-
N giuntura economica, il

mercato dei prodotti

per la pulizia della casa
appare stabile. Grazie ai suoi
prodotti “firmati” Quasar, Chla-
be va in controtendenza, con
un trend di fatturato positivo:
merito della sempre piu forte
presenza nei pdv dei maggiori
gruppi di acquisto e allalta fi-
delizzazione dei consumatori.
| prodotti Chlabe - forti della
loro specializzazione, praticita
e comodita d’uso, profumazio-
ne e di un packaging impattan-
te — coniugano elevate perfor-
mance e risparmio di tempo e
fatica. La Linea Vetri e la Linea
Casa sono le principali del
brand Quasar. Prodotto di pun-
ta & Quasar Vetri, che continua
a rafforzare la sua leadership
nel mercato dei pulitori vetri,

. chilaba it

Una immagine della campagna stampa dedicata alla linea Trigger.

con una quota a valore
dell’8,6%, non cannibalizzato
dalla novita di linea, Quasar
Vetri Spray. Quest’ultimo & una
nuova stella nell'universo Qua-
sar, per un pulito ancora piu
splendente: si presenta come
una schiuma altamente perfor-
mante, in una bomboletta da
400 ml, studiata per ottenere
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IL TREND DEL FATTURATO

vetri perfettamente puliti e
brillanti, senza aloni, an-
cora piu pratico e veloce;
non cola e aderisce alle
superfici, evitando spre-
chi; ottimo anche per tutte
le superfici lavabili come
piastrelle, acciaio, lamina-
ti, cromature e marmo.

A fronte della frequenza
d’impiego con cui si ren-
dono necessari, & fonda-
mentale che i detergenti
per le piccole superfici
puliscano efficacemente
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senza bisogno di ri-
passare con acqua,
per rendere molto pil
rapida la pulizia quo-
tidiana. Per questo,
nella Linea Casa I'a-
zienda propone due
restyling. Quasar Cu-
cina, detergente neu-
tro multiperformante,
studiato in particola-
re per superfici deli-
cate come marmo e
acciaio con un piace-
vole profumo agru-
mato, ideale anche
per frigoriferi, piani
cottura, lavelli e rubi-
netterie, coniuga la
detergenza all’elimi-
nazione dei cattivi
odori e a un effetto
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lucidante (+18% la sua cresci-
ta). Quasar Sgrassatore uni-
versale ha un piacevole profu-
mo al limone, ideale per cap-
pe, piastrelle, piani cottura,
forni e qualsiasi superficie
sporca di grasso, € adatto an-
che come prettrattante su
macchie di unto su tessuti
(+5%). Continua il suo trend
positivo anche Quasar pavi-
menti (+58%), premiato per la
sua particolare e raffinata pro-
fumazione a lunga durata € la
sua capacita di detergere in
modo delicato e non aggres-
sivo, rispettando e valorizzan-
do la luminosita di marmi e
parquet.

1 PUNTI DI FORZA

¢ prodotti di elevato rapporto
qualita/prezzo, forte
specializzazione, praticita d’uso,
packaging impattante

¢ innovazione costante

¢ notevole penetrazione nel trade
moderno
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