
Focus

Le differenze inventariali rappre-
sentano, ancora oggi, un punto

cruciale di attenzione per i retailer,
sempre più impegnati nell’assicurare
la massima redditività dei punti di
vendita e la loro efficienza operativa,
a causa delle costanti pressioni di un
mercato divenuto estremamente
competitivo. 
La protezione alla fonte costituisce
una risposta valida e concreta, in
quanto consente di ridurre i costi di
gestione, potenziare le aree di ven-
dita self-ser-
vice e miglio-
rare la dispo-
nibi l i tà dei
prodott i  a
scaffale. In-
fatt i ,  l ’ado-
zione di et i-
chette EAS
RF (Electronic
Article Sur-
veil lance in
Radio Fre-
quenza) all’in-
terno del processo di
confezionamento assi-
cura una protezione to-
tale e costante della
merce, dalla fonte si-
no al pdv, e fornisce
ai retailer un sup-
porto valido per
diminuire le perdite fino al 60% e
aumentare i profitti fino al 30%.
L’applicazione di tag a radiofrequen-
za, grazie al supporto di Checkpoint
e alle sue soluzioni versatili, quali il
sistema SPOTing (Security Protec-
tion on Tag), avviene in modo sem-
plice, efficace e con impatto minimo
sul processo produttivo, il cui rendi-
mento resta inal-
terato. Fra le label
Checkpoint spic-

ca la RF POLY POLY, certificata per
entrare in contatto diretto con gli ali-
menti e caratterizzata da due strati di
propilene che sigillano il circuito, im-
pedendo all’umidità di penetrare e di-
sattivare l’etichetta.  

Una sicurezza
a 360 gradi

La protezione alla fonte delle refe-
renze a maggiore rischio di furto,
unitamente all’utilizzo di antenne

antitaccheg-
gio Check-
point, di ulti-
ma generazio-
ne, quali le
EVOLVE P10 e
P20,  ideali per
ambienti a ele-
vata affluenza,
rappresenta-
no un binomio
efficace e alta-
mente perfor-
mante, per una

sicurezza a 360
gradi.  
Speed to shelf, ridu-
zione delle differenze
inventariali, aumento
dell’efficienza del pun-
to di vendita sono fra i
benefici principali dei
progetti di protezione alla

fonte implementati da circa  l’80%
dei retailer delle catene in Europa,
Medio-Oriente e Africa. 
Un orientamento che sta generan-
do un incremento della domanda di
sistemi di protezione alla fonte, og-
gi considerata una best practice
piuttosto diffusa, con oltre 1 miliar-

do d i  prodott i
et ichettat i  ogni
anno.
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