I MOTIVI D’USO/NON USO DEI DISTRIBUTORI AUTOMATICI
(in %, risposte multiple)

MNecessita

Comodita|
nel rifornimento |

Disponibilita ¥

dei prodotti |

Convenienza di prezzo |

USER VENDING
base: casin.

Rifornim. autonomo |
dei prodotti

Varieta dell'offerta
Abitudine

Qualita, altri attributi
dei prodotti

Altro

Non saprei

Fonte: Nextplora

Non mi & capitato

Conteng. prod. I
bassa qualita

Offrano i
poca varieta
=)

Vendono prod, |
troppo cari |

Non vendono ci
che serve !

Scomedi, difficili |
da usare

Nessun motivo/ |

non saprel |

NON USER VENDING
base: casi n.

3 »

Largo Consumo



Servizi Informativi On Line
Nota
Questa tabella/grafico è stata scaricata dal sito www.largoconsumo.info - una delle più ampie banche dati on line sui mercati del largo consumo italiano - ed è tratta da un articolo pubblicato sulla rivista di economia e marketing Largo Consumo o su uno dei suoi Supplementi: Mercato Italia, Mercato & Imprese o Pianeta Distribuzione. Poiché ha una funzione puramente valutativa, alcuni riferimenti non sono visibili.

Per acquistare l'articolo in cui questa tabella/grafico è apparsa o per richiedere la disponibilità di altri documenti su questo argomento è possibile rivolgersi a diffusioneeabbonamenti@largoconsumo.it


www.largoconsumo.info

